Negocio Limpio y Rapido

Franqguicia de lavado de autos inicia operaciones en diciembre en
Monterrey, donde vislumbran un mercado con gran potencial

ProntoWash, inicia operaciones este diciembre y se vislumbra comona franquicia
gue haréa dinero en forma répida y limpia, mediante el lavado de autos en
estacionamientos de centros comerciales, supermercados y cines.

“Nos interesa cualquierlugar que
tenga un estacionamiento amplio y sronto €®>
de alta rotacion”. I

Dice Silvia Miranda, gerente de
desarrollo de negocios e
ProntoWash México para el area de
Nueva Leon, Coahuila y Durango.

Indica que la ventaja del servicio
gue ofrecen, es que se evitan a los
duenos de autos el traslado a un
“carwash” tradicional, ya que este
se lleva a cabo mientras ellos
realizan otras actividades, ademas
del precio competitivo que estan
ofreciendo.

De acuerdo con Tania Fernandez,
administradora de ProntoWash, el
rendimiento sobre la inversion
fluctda entre un 45% y un 90%
anual, por lo que la inversién
realizada se recupera en un

periodo de 13 a 23 meses. Tania Fernandez y Silvia
ProntoWash es una franquicia en la que se puede crecei nivel modular, y la
inversion por Washing Cart cscila entre $31.000 y $35.00 pesos. Se requiere

adquirir, al menos, 4 carritos para iniciar una franquicia.

El franquiciatario debe pagar un 19% de regalias, sobre la renta que & pagan los
operarios.

Miranda asegura que, con 5 lavados al dia, por Washing Cart, el ngocio ya es
rentable para todos.

“Pero la experiencia que hemos tenido en otro lugares es que en promedio ha@n
alrededor de 10 lavadas por unidad”

El precio del servicio de lavado varia de $25 a $35 pesos por auto y $45 pesos por
una camioneta
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